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* Ainternet € midia com
potencial de crescimento.

« Possibilidade de penetracao
no horario de trabalho.

* 32 milhGes de usuarios (isso
nao € nicho)

« O Brasileiro € o segundo no
mundo a ficar navegando na
internet (s6 perdemos para
japoneses).

« Em média 17 horas por més
navegando
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Dla, GUSTAYOD LOUREIRD

CLICANDO = CLICANDO AQUI!
AQuUI! A Vocé pode ver
Vocé pode as melhores
adquirir sua foto. fotos do evento...




Marketing Digital com foco nos resultados

Como medir resultados?
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 14.000 corredores (14.000 impressoes)
« Foto no formato 20x25 = R$16,50
« Custo da campanha = R$ 10.000,00

» Taxa de Click-thru = Relac&o entre o total
de cliques que determinada peca recebeu

a quantidade de impressdes que ela teve. STAGE‘_’“

« Conversao: relacido entre a quantidade de
usuarios que atingiram o objetivo esperado
pela acao (compra da foto) e a quantidade
total de usuarios captados com ela.

* Click-thru =14.000 para 700 clicks = 5%

 Conversao = 700 clicks para 607 compras
=87%
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« E-mail marketing de sucesso

« Segmentacao
Quanto mais segmentado melhor.

« Conteudo —~T/A\CE==

Precisa ser util.

 (Qualidade da base de dados existente
A base precisa ser grande

 Meios de recepcao:

O site deve ter uma area de cadastro
para fazer relacionamento, o call
center deve saber dar informacébes
sobre a campanha.
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* Full banner em um grande portal (Canal de
tecnologia)

« Bugdet = R$9.900,00 | Custo do produto =
R$100,00

. gg%z OR$90,OO com 80% desconto STASE‘—"

* Impressdes = 550.000

» Taxa de Click-thru = 550 clicks para
550.000 = 1%

« Taxa de Conversao = 550 clicks para 198
compras = 36%

* Retorno de R$19.800,00 (100%)
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=
' .i' PRAN(HA
i LINNA PUAZER. - SERIE PLATINGM
Phazer Full Grip (FG)

1 Phazer Super Channel [SC)
Phazer X Live (XL)

LINHA PHAZER. - SERFE PREMIVM

Phazer Grip (G)
Phazrer Bat Channel (BC)
Phazer i Lite [KL)
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* Full banner em um grande portal (Canal de
tecnologia)

« Bugdet = R$9.900,00 | Custo do produto =
R$100,00

. gg%z OR$90,OO com 80% desconto STASE‘—"

* Impressdes = 550.000

» Taxa de Click-thru = 550 clicks para
550.000 = 1%

« Taxa de Conversao = 550 clicks para 198
compras = 36%

* Retorno de R$19.800,00 (100%)
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Conclusao

* Vocé pode chegar a qualquer
lugar quando nao sabe para

onde vai. STAGE=S

* Vocé nao chega na mesa do
presidente se nao falar em
nameros ($$9).

» E muito importante ter foco nos
resultados.
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